LAMPIRAN

1. Pedoman Wawancara

No

Pertanyaan

Apakah anda tahu bahwa MLM ada yang haram dan yang halal ?
jika ya bagaimana anda membedakan MLM haram dan yang tidak
haram?

Apa yang membuat anda tertarik mengikuti bisnis MLM Tiens
Syariah?

Bagaimana sistem (tahapan) yang anda lakukan dalam
menjalankan bisnis MLM Tiens Syariah dalam perekrutan anggota
baru?

Bagaimana sistem (tahapan) yang anda lakukan dalam menjalankan
bisnis MLM Tiens Syariah dalam penjualan produk penjualan
produk?

Apakah dalam menjalankan bisnis MLM Tiens Syariah anda
mampu mempertanggung jawab atas apa yang anda lakukan baik
itu kepada masyarakat, diri sendiri dan terutama kepada Allah
SWT?

Dalam menjalankan bisnis MLM Tiens Syariah apakah antara
distribotor baru dan distributor yang lama mereka sama atau setara
dalam hisnis Tiens Syariah ?

Apakah distributor yang baru bergabung tidak rugi dalam
menjalankan bisnis mlm Tiens Syariah karena baru bergabung
dibandingkan dengan para distribitor lama?

Apakah dalam penjualan produk harga dengan distributor lama
dengan distribor baru sama atau tidak?

10

Dalam menjalankan bisnis MLM Tiens Syariah apa tidak ada
paksaan bagi para distributor dalam merekrut orang baru atau pun
dalam menjual produk kepada konsumen?

11

Dalam menjalankan bisnis MLM Tiens Syariah apakah kejujuran
dan kebenaran selalu di utamakan, misal dalam menjual produk
maupun merekrut anggota baru semua informasi di beri tahu dan
itu benar adanya kepada anggota baru atau kepada konsumen yang
akan membeli produk?

12

Apakah dalam merekrut anggota baru atau menjual produk ada
kendala yang di alami? Jika ya mohon di jelaskan!

13

Apa yang membuat anda berhenti menjadi distributor Tiens
Syariah?

14

Menurut anda bagaimana sistem yang di jalankan oleh Tiens
Syariah di kota Kendari
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2. ldcard Distributor Tiens Syariah

3. Produk Tiens Syariah

4. Seminar Tiens Syariah
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5. Distributor Tiens saat merekrut anggota baru

6. Distributor Tiens saat menjual produk
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8. Distributor yang mendapatkan Hadiah dari Tiens

= = — ~ =

BUSINESS SEMINA
=
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9. Wawancara dengan Distributor yang sudah berhenti

10. Hasil Jawaban angket wawancara penelitian terhadap Distributor Tiens

Syariah yang masi aktif menjalani bisnis Tiens Syariah

— s ~

Nama Peringkat Pekerjaan
Rahman *6 Mahasiswa
Megah s Mahasiswa
Dila Anastasya *6 Mahasiswi
Andi Athirah Syarif *4q mahasiswa
IHHham o 7.4 Distributor Tiens
La Ode sugis laende, SH Bronslion Distributor Tiens syariah
Mega Sri Lestari - Distributor TIENS
Waode Birowalidain *6 Mahasiswa
Muchrim Z *8 Pengusaha
Jumarniati, S. Farm A6 MLM
Aswan *6 Wiraswasta
Edo *6 Wirausaha
Irsan Silver Lion Distributor
A
Apakah anda tahu bahwa MLM ada yang haram dan yang halal ?jika ya bagaimana anda membedakan MLM haram dan yang tidak haram?
Haram
Haram
Konsep kerjanya
tau, sistemnya yg berbeda

Iyaa.. Dari Segi Penjualan Produk serta Bisnis atau Pembagian komisiitu tck ada yg dilanggar
Y halal sudah mendapat sertifikasi halal MUI
Iya tahu. Yang halal sudah pasti ada produk yang dijual, pembagian bonusnya juga akan sangat adil. Yang dapat bonus yang memiliki omset penj

Sistem kerja nya
J- MLMyang haram yg tdk elas prodaknya..adapun prodaknya biasa sebagai kedok. biasanya bkn MLM tp Moneygame/permainan uang. Skema p
| Bisa diihat dari perusahaannya apakah perusahaan yang di kerjakan sudah mengeluarkan sertifikat syariah atau belum,
1 Ya,yg halal gak ada pihak?2 yg di rugikan, kerja sama saling menguntungkan.
3 Yg haram itu bersifat many game atau tidak Ad produk sama sekaliyg d penjual belikan
I Ya. Jika halal mempunyai /Bersertifikat Syariah dari majelis ulama indonesia
)
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Apa yang membuat anda tertark mengikutibisnis MLM Tiens Syariah?

Kama uang

Uangnya

Bersertikat syariah

keuntungannya

1yKama Selain Produk nya meniiki kwaltas Yg unggul Juga Sistem Bisnis Nya Memilkilegalitas Yo ckup kuat Sehinggah Balk produk Maupun bisnis n
Produknya bagus Suda bertaraf intemasional mendapat izin BPOM Indonesia,sertfikasi halal MUI bak produk maupun sistem bisnisnya dan pembag

o

Perusahaannya elas, produknya sudah ferbukt bagus dan berkualtas. Perusahaannya ada di 110 Negara, dan Cakupan Bisnisnya menjangkau lebh
Halal perusahaan bertaraf inferasional, pembagian bonusnya jlas dan tidak ada yang dirugkan, bisnis nya syariah, angat membantu ntuk menarm
JKim sdh ada sertfkat syariah nya.n prodaknya bagus sch menjadi kebutuhan keluarga saya

§Yah karena selain bangun aset kita g bisa banyak bantu orang melaluibisns tiens syariah mulaidari materidan jasmani

Sistem bagihasil x sangat adilterdapat mentor2 yg i biasa

)gKama sistem Kerja dan produknya masuk aka

Membanqun ASET dgn modalyg kecl.Tapibisa memilki penghasfn sama behkan melebihpara pemodel esar i uaran

=~

ez

-

Bagaimana sistem tahapan) yang anda fakukan dalam menjalankan bisnis MLM Tiens Syariah dalam pereloutan anggota bans?

Mengundang ewat sosial media

Mendaftar membership

Clossing

penjlalan

Dengan Memperuas Jaringan, Pertama tama Membuat daftar Namea Buat janji temu Presentasi Baik secara One on One atau Home meeting A
Mengajak orang orang g itakena serta prospekting orang orang g belum kta kenal dengan cara memperkenalkan produk dan peluang bisni

Promosi Bisns dan Kesehatannya klau mat tambahan penghasian bisa alanka bisnisnya, kalau punya masalah kesehatan dan mau sehat b
Melakukan persentasiyatu menjelaskan tentang konsep bisns ya lalu i tindaklanut apakah orang tersebut mau menjadi disnbutorangsun
mengedukasipentingnya berbisis secara syariah, MLM pun harus syariah.

Jelaskan ebih awal soal manfaat produk au i anjutkan dengan penjelasan soalperusahaannya

Prospek indvidy, Home meeting menghadirkan di pertemuan Bisnis.

Melakukan prospek dan resentase setia har bersama mita’sya

Melakukan 7 Lnglah, 7 Kebisean & 3 Prnip dasar
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Bagaimana sistem (tahapan) yang anda akukan dalam menjalankan bisnis MLM Tiens Syariah dalam penjualan produk penjualan produ?
Online

Melali online

Ian

mencarresellr |
Sistem Penjualan Kami pakai 2 cara Yaitu Penjualan secara Onling Dan uga Ofie Balk it Menawarkan langsung ke cakon pembeli tau dgn
Dengan ualan online dan offne

\ang pastinya PresentasiBisnis dan Produk Kesehatannya

1, Impian dan ikap 2. Pakai Produk 3 Buat daftar nama 4 Buat janj temu 5. Persentasi, Tindak anjut 7. Alat Banty
Edukasi pengembangan diriSOM nya.,

Diawl ijelasin terebin dahulu soal isnis alu masuk penjlasan tentang penjualan produk

Prospek, sosialisasiindividu?, home meeting dan pertemuan seminar

Sy mempromosikan produknya melalui online dan offne

Penjualan melali Onng & Offine

Apekah dalam menjlankan bisis MLM Tiens Syarieh anda mampu mempertangqung awab atas apa yang anda akukan bk fu kepada masy
Tidak

Tidak

Ineya Allh

nsya Alah

dnsyaAlah
InsyaAllah. Kama melalu procuk iens ata zin Alah banyalk g sembun penyatnya bakan banyak konsumen Kami s ditlek umah sakit ce

Mamou. Karena kami ukan hanya menjadDistiousi iasayang Asekasalanalanproduk, Kami uga mempelaad procuk knowledge karena
yamampu

Alameluileh,dpertangung awabkan k tien sch ada setfkat Hala BPOM darMul bakan Syriah.

Yah entu saja aplagi kita bia japerantara ntuk banyak oang menjadsukses, den sehet melaliperusahaanbisis tens syarah

Ineya Allahbis

Mampu,kama sl un hukum el el e, cnmengakorang ik bekembang adlah ey bk

sy Al semua i etangungawatan. Dgnistem gyt Semua g punya eseptn g sama,
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Dalam menjalankan bisnis MLM Tiens yaria apakeh anara isrotor bru dan disrbutr yang e mereka sama atausetaradalam bisis
Tidak setara

Tidak setara

Betul sekal

beda

Semua Setara Balk g ama maupun yg baru, Yo menjad Pembeda Yaitu Bisa inla dar Omset Penjualan g sch divasilkan. Siapa Yo lebih bek
Posisi i erusahaan Tiens kta sama sama disribuor tidek ada aasan atau bawahan siapa g bekera eras ya g mendapat haslnya

Ada. Karena dimula dai ehapan Bintang 4. Untuk i awal gabung belum ada esetaraan soal peringkat dengan yang menjoinkan, taiia yang
Sama-sama disrbutor yang membedakan hanya i perngkat dan membership nya

Sama. Km berpeluang sama. siapa yq kera keras maka dia akanjauh oh sukses

Sama saja karena bisni tens ik meliat s yang gabung lebih awal atau yangteraki,teapichat ari era Keras orang tersebut
Sama/ setar

Dalam bisni memang A tingkaten peingha,tap dlambekeria it wajlb keda sama dan saing uport

Punya peluang/kesempatan yg sama

§
Apakah citbutoryang b bergebung tdek rughdlam mejlanken bisn mim Tiens Syarih karena baru ergabung dbandingken dengan para
Jlasg
Rugi
Tidekrug
fdek ug
Tidek Akan i Seab Qrentapisis I bukan s Lamaatau i akan TetaiasT. i sekalpun Distrbutor Baru Sotberpeluang Besar un
Tik ugibiar by gabung kel e keras untuk ual produk atau mengeiak orang dan membimbingtimnya maka da g dapathasinya kamal

Tidak ugi. Gabungnya 99,000 dapat artu member yang beeku seumur hidup dan dapet Gvriskan dapatpotongan haga 15% untuk semua prodl
Tick ada g ugi arena o mimfens iapa yang mat ke kras el yang aken mendapatkan banyak hasi welaupun dia baru bergabung, dan
Jlas tk rug. km yg bergabung biasanya butuh prodek n oin ya g elaf mureh.n juga Ketlka dia erganung dapet ciscon prodak

Bisistens yrich tdak ada yang ingikan sama sekll bl yang baru bergabung dan yang sudah lama kana bisistensbisa melambung peringh
Tidak, karena masing2 punya teman g bereda

Ticak Ad g d ruglkan, ke semua beraweldarinol,tidk Ad yg bergabung angsng erhasitetap butuhproses jon kan d bisnis i pheriaan dan
Tidek adayq  uglan. syapayq bekeri lebi maka dia bsa mendaat lebih balkan member by bsa mengalabkan yg lamg
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Apakah dalam penjualan produk harga dengan distributor lama dengan distribor baru sama atau tidak?

Beda

Tidak sama

Sama

SdMma

=

(Harga Akan tetap sama Untuk Distributor lama ataupun yg baru

anSama

=

Sama, karena acuan harga distributornya sama. Tdk ada yang beda untuk seluruh Indonesia,

3ySama

Sama.

Sama saja tidak ada bedanya karna sama sama distributor

(]

Sama

fev)

Sama saja

Sama

f{Dalam menjalankan bisnis MLM Tiens Syariah apa tidak ada paksaan bagi para distributor dalam merekrut orang bali
Ada paksaan ly
Ada paksaan ly
Tidak ly
fidak ada u
Tidak Ada Paksaan Bi

Tidak ada paksaan, kita hanya promosikan produk dan bisnisnya kalau mereka tertarik mereka gabung kalau tidak

Tidak ada paksaan.

M

Tidak ada paksaan, kama di bisnis tiens tidak ada bos nya. Bos kita adalah impian kita sendir. Kalau impian kita kua

ly

Tidak ada paksaan.

It

Tidak ada paksaan \;
Tidak ada \;
Tidak ada paksaan sama sekall, semua dari hati nurani mereka sendir ingin membanqun bisnis mereka sendiri [T

I/,

Tidali ada waliaane bavaanbiina nanainaf diad
Il Iudn aud pdl\bddll lCIngIlUIIg IIIGDIIIKJL UL

Nt

95



J

Dalam menjalankan bisnis MLM Tiens Syariah apakah kejujuran dan kebenaran selalu di utamakan, misal dalam menjual produk m
lye benar |
Iya
lya
lumayan
Baik dalam Perekrutan Calon distributor serta Penjualan Produk Selalu Real Dgn apa Yg kami tawarkan |
Kejujuran di utamakan Supaya kita bisa membangun jaringan komsumen kalau hasiinya memuaskan konsumen bisa langganan da

Sangat diutamakan, karena jika tidak jujur sama sama menghancurkan Bisnis Sendir, |
Iya, kejujuran dan kebenaran selalu diutamakan |
ftu hal utama dalam bisnis. Bkn hanya bisnis tiens tp Semua bisnis jika mau sukses harus jujur & bertanggung jawab.hal utama |
Yah tentu saja karena di bisnis tiens di utamakan kejujuran |
Ya
Tetap akan d beritahukan, agar tidak Ad iming" d awal, dan betul" mereka sanggup menjalankannya
IKeju'ﬂran &integritas adalah kuncj utama untuk sukses

L

K

Apakah dalam merekrut anqgota baru atau menjual produk ada kendala yang di alami? Jika ya mohon di elaskan!

Ya ada, kama produknya sangat mahal dan aqak susah untuk di minati oleh masyarakat kalangan menegah kebawah
Ya ada, karena pproduk harganya mahaljaci susah untuk di beli untuk masyarakat kalangan kelas menengah ke bawah
Ada, kurang wakiu luang

kendala penjualan yg biasa menurun

Kendala Pasti ada. Dalam Merektlrut Anggota baru tentu Tdk semua Org yg akan percaya dgn Perusahaan serta bonus
Kendalanya biasanya malas dan tidak mempunyai impian yg jelas untuk pemula

Bukan hanya di Bisnis Tiens, semua perusahaan yang menjual produk pasti ada kendalanya. Tapi bagaimana kita bisa m
Saat merekrut anggota baru kendala nya yaitu saat orang tersebut tidak mau bergabung karna berbaga alasan. Dan sa
Kendala pasti ada krn tdk semua orang paradigmanya sama. Bukt nya ada yg kuliah DITAIN & ADA Juga yg kuliah di UHO
Biasa kendalanya ada pada masing2 individu tergantung yan i rekrut ataupun yang menjual produknya

Ada, mereka trauma dng byk? x Bisnis 2 seperti ini..yg kebanyakan hanya many game, penipuan

Setiap langkah apapun g kit kerjakan atau bisnis apapun entah itu Tiens ataupun bisnis d luaran sana tetap pastiyg né
Kendala tiap2 org berbeda?. Mula dr penolakan, tidak bisa presentasitidak bsa jualan dsb. Tapi selama mau belajar pa
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